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& aziende familian sono rare nel setiore assicurativo ita-
fiano. Una di queste, passata di padre in figlio =anza cam-
biare progrieta, & Steffano, famiglia di assiceralon che alka
soghia defla quarta generazigne ha compluto 80 ann d'atiivitd.

Tutto & cominciato nel 1928 quando Atlilio Steffano, capo-
stipite di questa lunga tradizione, & entrato nal monde assicura-
tivie, Primea agéente viaggiante, per conto dell’lstituto Nazionaka
defle Assicurazioni, pol agente principala di San Donato @ infine
a Milano, con I'apenzia in Via Tabacchi, trasferita in seguito in
Via Enrico Toli e da ultimo i Viale di Porta Vercallina, Figura
cordiale, frequantatore di ogni ceto sociale, con la tenace vo-
lontd e il fermo proposito di riuscire, con ['irmuenza della sua
dialettica. fiorita di un pittoresco frasario in diakatto mikanese,
& riuscito a emergere, diventando un personaggio impertante,
conquistandosi la simpatia di motli colleghi e dei suoi assicu-
rali, sopratiutto agricoior, ai quali oftre alle polizze grandineg &
Incandio proponava e prime polizne vita,

Dal 1963, ha preso avvio la seconda genesazione con Il figlio
Ermesfo, che sposta fa sfera di influenza al mercato professionale
e aziendale, @ 5i afferma come und ded primi professionisti in
risk manzgament, anche per importanti gruppi imMarnasioenall dal
setiore chimico farmaceutico nell'Anra. In questo campo, & stata
determinante & collaborazione con aziende multinazionali che
hanno parmasso di acquisire esperianda di respiro duropeo, Nal
2008, il 12 dicembra, dopo una veloce malattia Emesto Steffano
ha lxsciato la vita ferrena confortato dalla moghe Alma e i suoi
quattro figli Attifio, Paolo, Achile & Marco

i questi, Attilio @ Marco, |a terza generaziona, hanno pro-
seguito, con anende differenti, “V'affascinante™ professione di
assicuratore che il padre ha saputo loro trasmetiere

Marco Steffano ned 2004 dopo aver lavorato negli uitimi anmi
a fianco del padre ha proseguito con la Steffano Assicuraton
5.1l {www steflanoassicuratori.it) Societd unipersonala di cul
& amminisiratare unico, aprando i nuovi uffici in Via Leopardi
a Midano,

padre Inler,tfa

| priml egli anni 60,

i rigk ranagement indestriale

Attilko Steftano (sedute) Ernesto Steffano (in piedi asinistra) o lo staff

Attilio Stefano dopo aver lavorato a fianco del padre dal
1881, muovendo | prirmi passi con b compagnie che tanta sod-
disfarione avevano dato al nonno, ha sviluppato & passione per
la professione di broker @ nel 2004 ha proseguita Favventura,
riaprendo i nuovi uffic in Viate di Porta Vercalling, con una parte
ded partafoglio del nonno e del padre, nella stessavia dove oltre
20 anni prima aveva maosso | primi passi da assicuratore negli
ultich del padre, continuando
una storia familiare fatta di
competenza e attenzione al
cliente adeguando I'organiz-
zazipng alle nuove esigenze
del mercato deglhi interme-
diari introdotto dal Regisino
unico. L'onganizzaznone del-
k2 nuova azienda & divisa par
“unit”, che distinguono le
varie aree di competenza,
per oftimizzare le risorse,
oftenere un'ofierfa mirata a
precise nicchie di mercato
& poter offrire un servizio
plu accuralo, conservanda
i vantaggl delie sinergie di
TP,

L'attenta gestiona di Atti-

- f-% ST

Attilio Steffano ha press
nome & attivith dal momno:
rappresenta la terza ge-
nerazione di assicaratori,
Il suo greppo i propone
com broker grossista di
diversi settori @ comincia-
e dalla RC medicl di coi &
leader.

L5

fio Stefland porta la sua azienda a raggiungere in breve lempo
rigultati estramamenta signiticativi, con progressione costanta
sia a livello di numero di chienti gestiti che di premi. Nei 2008 &
nata anche la Steffano Group Srl destinata a swolgere un ruolo
particolarmente ribevante nal ristretio club dei broker grossisti
Cosi si sono sviluppati | brand che caratterizzano la multicana-
litd della nuova realtd guidata da Attilio Steffano,
e [weorw, assimedici it)
ASSIMEDICL i s
F n ‘ tanza nefl'offerta delle
soluzigni mirale al-
l'area defle professio-

ni sandtarse con particolare attenzione alta tutela delta respon-
sabdlit civile di chi svolge I'attivita anche in libera professione
autonoma, il moda migliane per gli intermadian di inlziare una
collaboraziong

(wwow assisanitait) Il
naturale complemen-
to all'offerta di Assi-
medici, con una vasta
gamma di soluzioni
per futti | Medici che operano presso Strutture Sanitarie, sia
pubbliche che privale, con coperlure pregresse e postume
anche lllimitale & massimall alevati,

{www.assiart.it)
L esclusive marchio
che sl rivolge aghi in-
termediari, tramite la
collaborazione strate-
gica con AXA A, 1a Compapnia che si occupa esclusivamenta
di coperture assicurative per collezionisti d'oggetti d'arte, sia
privati che aziende, antiquari, restauralor, commeercianti d'og-
gatti dArte, Mostre e Musal

ASS| An & in grado df offrire consulanza e soluzioni assicura-
tive d'alto profilo che si caratierizzano per ka formula "All Risk™
dove & compresa tutto cio che non & esplicitamente esclusa in
podizza & la “stima Accettata™ che garantisce al clieme di riceve-
ret il risarcimanto d valor gia da ol condivizi al momento della
conclusione del contratto. Lin mercato di nicchia con interlg-
cutori di efevate disponibilita economiche e di ampie esigenze
assicurative con grandl prospetiive di Sviluppo

assi

{www.assiprotes-
B N B u g Sionstiit) Per tutte
ASSIPROFESSIONIST] it
titicana nelle profes-
sloni liberali quali
Notai, Architetti, Commercialisti, Avvocati, con le particolari
copertura in molti casi senza regolaziong finale del premio,
un modo ideals par accontentare || proprio clente con minor
carico amministrativo usufruendo di una partnership ideale.

[wiww. assipmi.it)h 1l
brand dedicato alle
soluzioni globali
“chiavi in mano™ per
la piccala @ madia
Impresa, senza perdere di vista le aziende con fatturati im-
partanti, con l'esclusiva formula proposta per la riduzione dei
costi assicurativi @ possibile ottenere maggion vantaggi per
I'intermediario pur riducendo i premd al cliente.

[l (www.assicondo-
mimio.it) 11 manda
degli amministrato-
ri di condominio ha
sempre guardato fa
realta di Steffana con un occhio privilegiato, perché ha sempre
saputo gestire al loro fianco non sobo la ricerca del miglior
contratto, ma anche tutla la gravosa gestione dei sinistri. Uina
figura di partner che ha riscomntralo il gradimanto di importanti
studi che hanna scelto il manchio Steffano.

assi
CONDOMINIO

Rispettanda il rualo di “Broker Grossista” Fobbiattivo dei
vari brand & di offrire agll intermediar soluzioni utilizzabsll
per fa loro clientela, con particolare specializzazione in tutti
| rami spesso "abbandonali” da molte compagnie quali RC
professionale Medici, Sanitari, Avvocati, Commarcialisti,
Ariende sanitarie, Comitatl etici e per la sperimaniazions chi-
nica, @ le coperture per salvaguardare i beni di chi possiede,
pestisce o tratta oggettl d'Arte, A oggi collaborano con gl
ufticl gestiti da Attilio Steffano oltre 250 iscritti nella seziane
“B” dal RUI e oltre 180 intermedsari iscritti in sez. “E”

STEFFANO Group 5.r.1., nata nel 2008, avra come “costante”
I'obbigttive di oMfrire ai propri pariner ser-
vizi sempre pil rispondenti alle esigenza
di una categoria In crescente evoluzione
sviluppando parallelamente corsi di for-
ISTEFFAN mazione, per parmettere agli inarmediari
FJG%!D u? una costante crescita professionale anche
in setlor] specialistici

Con queste reafta si @ arrivatl all'inizio della quarta genera-
Zione @ forse vale |3 pana di fare gli auguri a Luca (16 anni
fighio di Attilio) & a quanti degli Steffano vorranno “enfrare”
in questa aftascinante "professione”

E continuare a portare avantl Fazsanda @ | storia familiare.



