-» La nuova tutela peridanni a terzi

Scudo d’obbligo
negli studi
contro gli errori

Gli iscritti alle categorie dovranno avere
l'assicurazione per la responsabilita civile

Giuseppe Latour
Francesco Nariello

e Le grandi manovre per ren-
dere obbligatoria I'assicurazio-
ne dei professionisti italiani so-
no gia partite. Se il decreto di
Ferragosto aveva introdotto la
novita fissando un termine di
dodici mesi per darle attuazio-
ne, di fatto il mercato non ha
aspettato i tempi del legislatore
ed & gia in piena ebollizione.

buonaparte delle istanze prove-
nienti dai propri associati.

In questo modo si uniforme-
ra una situazione che, ad oggi, &
particolarmente frammentata.
Le professioni mediche, infatti,
hanno gii un mercato piuttosto
maturonel quale ogni anno ven-
gono liquidate decine di miglia-
ia disinistrie che, addirittura, si
starivelando troppo poco remu-
nerativo per le compaenie assi-

rischi insiti in questa fase.

La priorita, per tutti, saranno
comunque i costi. Oggi i premi
assicurativi sono quasi sempre
legati al fatturato del professio-
nistaesiaggirano, aseconda dei
casi, tral'1 e il 296 del giro daffa-
ri. I massimali, invece, sono pa-
recchio variabili, ma nelle con-
venzioni standard si collocano
in una forbice tra uno e due mi-
lioni di euro. con aualche ecce-

Compagnie di assicurazione ¢
broker da una parte, Ordini e
Casse professionali dall'altra
stanno affrontando il problema
con largo anticipo. E stanno gia
definendo in queste settimane i
confini di convenzioni quadro,
polizze, premi e massimali, sen-
za aspettare il recepimento del-
la riforma. Insomma, il treno
dell’assicurazione obbligatoria,
difatto, & giain piena corsa.

Il presupposto per tuttiglisvi-
luppi futuri sara il recepimento
dellamanovra.Ildecreto di Fer-
ragosto, infatti, hafissatounter-
mine di dodici mesi per riforma-
re gli ordinamenti professionali
introducendo una serie di novi-
ta:traqueste, 'obbligo diassicu-
razione per i rischi derivanti
dall’esercizio dell'attivita pro-
fessionale, a tutela del cliente.

La questione del recepimen-
to del decreto ¢ tutt'altro che
scontata, visto che la norma di
principio non da indicazioni su
quale dovriesserelostrumento
attuativo e sull'iter da seguire
perarrivare allariformadefiniti-
va. Le ipotesi - a seconda della
fonte normativa che da veste
allordinamento gia in vigore -
spazianodal Dpral decreto legi-
slativo, ma 'opzione pit accre-
ditata ¢ quella di una legge uni-
ca che recepisca le indicazioni
fornite dai singoli Ordini. Il mi-
nistero della Giustizia, intanto,
staricevendole proposte dimo-
dificadaparte delle diverse cate-
gorie. Il Cup, Comitato unitario
professioni, ha gia presentato

Professioni
e polizze

curative. Le professioni tecni-
che, all'opposto, soffrono una
grande differenziazione e spa-
ziano da chi non ha ancora con-
venzioni quadro e ha pochissi-
mi iscritti assicurati a chi, inve-
ce, ha quasi tutti i propri iscritti
coperti da una polizza. A meta
strada ci sono le professioni le-
gali:inalcuni casi hanno gid isti-
tuito 'obbligo, come per i notai,
in altri aspettano la viforma per
avviare una convenzione qua-
dro pienamente efficace, come
nel caso degli avvocati.

L'entrata in vigore dell'obbli-
goapre, poi, la partita delle nuo-
ve convenzioni quadro. La ma-
novra di Ferragosto infatti pre-
vede che le condizioni generali
delle polizze assicurative possa-
noessere negoziate «inconven-
zione con i propri iscritti dai
consigli nazionali e dagli enti
previdenziali dei professioni-
stin.Staquindiai verticidelle va-
rie categorie definire condizio-
ni migliori o pili convenienti
per 1 propri iscritti. O, in alcuni
casi, strutturare da zero un nuo-
vo modello di polizza.

Qualche Ordine ha fatto ri-
chiesta di un preventivo o di
un’analisi di mercato, ma in al-
tri casi sono le compagnie stes-
se ¢ i broker assicurativi ad es-
sersi fatti avanti con le proprie
proposte di copertura e le pro-
prie rilevazioni, talvolta anche
in modo insistente: «Sembra-
no dei falchi pronti alla cac-
ciaw, sussurrano da piu di un
Ordine, quasi preoccupati dai

zione, come quella dei notai che
hanno fissato la soglia minima a
tre milioni. In tuttiicasi, comun-
que, ¢ possibile, contrattare un
innalzamento del massimale.

Ora,quindi, conl'ampliamen-
to della platea dei soggetti assi-
curati, tutti gli Ordini punteran-
no a ottenere condizioni pil
vantaggiose: risparmi sui premi
e massimali pii elevati. Giocan-
do sul fatto che aumentando il
numero di contratti il rischio
per le compagnie ne risultereb-
be diluito. Anche se ¢’¢ chiteme
che,come accadutoperlaRcau-
to, l'assicurazione obbligatoria
per tutti finisca per tradursi in
unaumento dei prezzi.

Per qualcuno si giochera an-
che la partita della ristruttura-
zione completa del proprio mo-
dello assicurativo. E il caso, tra
I'altro, degli architetti che la-
mentano I'inefficacia degli at-
tuali prodotti a loro dedicati. E
¢'¢ addirittura chi ancora non
hamaistipulato unaconvenzio-
ne, come i biologi. Per loro si
tratteradipartire dazero.

Un'altra questione chiave, le-
wata al problema dei costi e del-
le condizioni contrattuali, sara
quelladeineoprofessionisti: chi
si¢appenaiscritto aun Albo, in-
fatti, potrebbe avere difficolta a
sostenere i costilegatialla rifor-
ma. Si pensa quindi a garantire
condizioni agevolate e prodotti
pili semplici riservati ai giovani
o a chi svolge la professione
part time.
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